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PUNTO DE PARTIDA

e S DE DONDE PARTO??
e A DONDE QUIERO LLEGAR?
* RIESGOS, SORPRESAS VY COSTES DE

OPORTUNIDAD



RS ONAS

SSABEMOS QUE HACE FALTA?
SEXTERNALIZAMOS?

PERFILES DE PUESTOS vsS PERFILES DE
PERSONAS

SCUANTO VALE Y CUANTO CUESTA?

HACIENDO EQUIPO



3. MAT

S IALEES

e ,QUE IMPORTANCIA DAMOS A LO
MATERIAL®Y

¢ (. SEGUIMOS ALGUNA ESTRATEGIAY

¢ BUSCAR vs COMPRFEEEEES SE=CERPCIOME R

* INVERSIONES ¢ SI/NGEEEEE- | NAN @A

¢ STOCK: EL ARTE DN | | C AR
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SATIVA

cCONOCEMOS NUESTRA ZONA?
cQUE TIENE MAS LLEGADA?

A QUE "PRECIOS” PUEDO VENDER?
cCOMO LO CUENTO?

OFFLINE vs ONLINE vs MIXTO

cQUE PRETENDO CONSEGUIR?
TENGO TRES BAZAS: MENSAJE, CANAL,

RECEPTOR



5. ANALISIS Y CONITREL

e . COMO, CUANTONWY CLUANIE GRS ENEE
MEDIR?

o U/ INB@YAVZ" 28 L1

e | IDER vs JEFE vs DUENO vs
COMPANERO... cQUE QUIER@GESE AN
QUE SOY YO©r

e .CUMPLIMOS LAS EXPECTATIVAS DEL

PACIENTE 7 "S@ghsesS NUESHEAS 72



Y todo de la mano de tres
expertos en el sector dental
CON MmMas de 20 anos de
experiencia gestionando:

v Mas de 400 clinicas

v. Mas de 500 millones de € en
compras e inversiones

v Mas de 45 millones de € en Marketing

v Mas de 2.000 personas en clinica
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www.dentalgy.com/ritmoyalma

Con la colaboracion de
@NALISIS DENT/

DENTALGY eea

D




